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Warum ein Smart Software Abonnement?
Der Wechsel zu einem neuen Redaktionssys-
tem oder die Erweiterung einer bestehenden In-
stallation ist in der Regel mit einer beachtlichen 
Investition in Software-Lizenzen verbunden. Im 
klassischen Kauf-Modell erwirbt der Kunde die 
Software und erhält für den Kaufpreis das Recht 
der permanenten Nutzung.

Mit der Einführung des Smart Software Abon-
nements kommt WoodWing dem häufig geäu-
ßerten Wunsch nach einem weiteren Lizenz-
modell nach. Das Smart Software Abonnement 
erlaubt die kostengünstige Miete der Software 
für eine wählbare Zeitspanne, die Abrechnung 
erfolgt monatlich.

Bei dem Smart Software Abonnement wird die 
Erstinvestition ersetzt durch operative Aufwen-

dungen. Damit kann eine separate Budgetie-
rung der Software-Lizenzen überflüssig wer-
den. Da keine kostenintensive Erstinvestition 
anfällt, wird das Risiko bei der Gründung von 
Unternehmen oder der Entwicklung neuer Pu-
blikationen deutlich vermindert. 

Darüber hinaus ist das Software-Abonnement 
ein sicherer Weg, das System in einer Produk-
tionsumgebung für eine bestimmte Zeitspanne 
zu testen. Außerdem ermöglicht das Abonne-
ment die Anpassung der Anzahl der benötigten 
Lizenzen, wenn diese aufgrund etwa der saiso-
nalen Auslastung oder besonderen Ereignissen 
stark schwankt.

Mit dem Smart Software Abonnement unter-
nimmt WoodWing den ersten Schritt in Rich-
tung SaaS (Software as a Service).

Smart Software Abonnement

„Das Smart Software Abonnement 
ermöglicht das Mieten von Lizen-
zen – eine hohe Anfangsinvestiti-
on wird vermieden.“

„Das Smart Software Abonnement 
erlaubt das Mieten der Software 
für eine flexible Zeitspanne, wobei 
die Abrechnung auf einer monatli-
chen Basis erfolgt.“

WoodWing Software-Lizenzen mieten statt kaufen

Zusätzlich zu den normalen „permanenten“ Software-Lizenzen bietet WoodWing Abo-basier-
te Lizenzen, das so genannte „Smart Software Abonnement“. Dieses Abonnement ermöglicht 
die Miete von Lizenzen. Der Vorteil: eine hohe Anfangsinvestition wird vermieden.

Quelle: Fred Chong, University of California at Davis
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Concurrent User
Das Smart Software Abonnement ist für alle 
WoodWing Software-Produkte in allen Kombi-
nationen verfügbar. Das Abonnement arbeitet 
nach dem Concurrent-User-Prinzip. 

Die nötige Anzahl von Lizenzen wird dabei be-
stimmt von der Anzahl der Anwender, die das 
System tatsächlich gleichzeitig nutzen. Dieses 
attraktive Modell ist auch hilfreich, wenn mit 
temporären oder freien Mitarbeitern gearbei-
tet wird.

Wartung
Im Preis für das Abonnement ist die Soft-
warewartung schon enthalten. Damit können 
die Kunden immer mit der neuesten Version 

der Software arbeiten. Dies gilt sowohl für den 
Fall eines großen Updates als auch einer kom-
plett neuen Version.

Monatliche Gebühr
Die Zahlung für die Software-Nutzung erfolgt auf 
monatlicher Basis. Weitere Zahlungsmodalitä-
ten können mit unseren autorisierten System-
integratoren vereinbart werden.

Umwandlung in permanente Lizenzen
Kunden können ihre Abonnement-Lizenzen je-
derzeit in permanente Lizenzen umwandeln. 
Abhängig von der bisherigen Nutzungsdau-
er der Abonnement-Lizenzen wird dabei ein 
Preisnachlass auf die permanenten Lizenzen 
gewährt.

Smart Software Abonnement

„Mit dem Smart Software Abonne-
ment unternimmt WoodWing den 
ersten Schritt in Richtung SaaS 
(Software as a Service).“

„Es ist jederzeit möglich, eine 
Abonnement-Lizenz in eine per-
manente Lizenz umzuwandeln.“

Bedingungen und Voraussetzungen für WoodWings Smart Software Abonnement:
Das Smart Software Abonnement unterstützt das Concurrent-User-Prinzip.≡≡
Die Mindestanzahl für das Abonnement sind 5 Benutzer.≡≡
Die Mindestvertragslaufzeit für das Abonnement sind sechs Monate.≡≡
Clients und Server benötigen eine Internetverbindung.≡≡
Adobe-Produkte und andere Drittanbieter-Produkte sind nicht enthalten.≡≡


